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ILMETODO PROFESSIONALEDI
RECUPERO DEI CREDITIUNICOIN ITALIA;
IL SISTEMA SPECIALISTICO PER GLI
IMPRENDITORI DELLE PMI ITALIANE

Dott. Stefano Parisi

Creatore del Sistema Professionale RCV

Il Recupero Crediti “Fa Schifo”

se non sai come farlo fare.

P Nell’ultimo libro del dott. Parisi, sono rivelati senza censure i retroscena pitu scomodi del recupero crediti in Italia, cosi
come sei stato abituato ad utilizzarlo finora, e dietro cui si nascondono gli scarsi risultati ottenuti, troppo spesso, da
deludenti ed inefficaci cause legali e Tribunali “lumaca”, agenzie di recupero crediti tradizionali con abbonamenti online,
assicurazioni del credito, e azioni fai-da-te improvvisate.

ggi vogliamo recensire per tutti
4 Boed o soreti di

aziendale e recuperodel aedito.

Con questotestosnello e scomevole,
lautore vuole aiutare le imprese e
g o —

Passo come recuperare i propri
soldi dai dienti insolventi,

aedito, come un'onda improvvisa
distruggeun castello di sabbia.

Tra le righe sono racchiusi preziosi
consigli pratic, su “cosa fare e cosa
NON FARE " frutto di oltre 23 anni di
esperienza direttasul campo decine
di miglaia di pratiche lavorate, e
quasi 200 MILIONI di euro
recuperati

Non solo, viene anche desaitto

incasso e recupero delle fatture
insolute, rispetto a wtte le altre
posshilia  oggi  disponibli  sul
mercato ¢ pubblidzzate a prezzi da

Il metodo consente allimpresa di
ottenere le pitl elevate performance
di esazione, e di risolvere finalmente
in maniera definitiva il pesante
problema delle fatture non pagate
dai dienti che sempre piu di
frequente  possono finire  per
mettere in difficolta serie, 'azienda
aeditrice.
Lefficacia del Sistema é testimoniata
da centimaia e centinaia di
oni ef o dogh
Il manuale va letto con spirito di
aumiositi e di scoperta, perché rac-
chiudeal suointerno molticoncetti

. i fond i og per
i m; por i sl
Lobietivo ¢  quello  di
accompagnare fl lettore nel nuovo
modo di gestie (e nel o
recuperare) i aedit] e far diventare
grande la sua picoola 0 media
impresa dove il metodo &
pensato appositamente per gli
. i — i
teanicismi, che hanno poco tempo
dadedicareallalettura eal recupero,

i fxcend I ;
impresa

ILMETODO UNICO

Inoltre, € stato pensato per tutti
ooloro che vogliono smettere di
fare da bancaai propri dienti e al
contempo vogliono migliorare lo
statodisalutedelle proprieaziende.

Eil primolibropubblicato inItaliasu

lllibro ‘W Recupero Crediti fa schifo...
Se non sai come fario fare” ti mostra
con chiarezza quali sono gli emori
che stai gia commettendo, (e dhe
non & hanno permesso ancoru di
recuperare i tuoi soldi come avresti
voluto, svelandot i retroscena di un
settore che non conosd), ma anche
come porre finalmente rimedio a
questa grave situazione effettuando

L RECUPERO CREDITI
FA SCHIFO

o0 o sal come fario fare

STEFANO PARISI

prodotto, quanto intermini di flusso
di cassa ovvero in base alla quantita
di demaro immediatamente
disponibilenelle sue casse.

I aediti insoluti ovviamente
bloccano tale flusso, e minano la
salute stessa delfazienda,
Questa & a princpale ragione per
cui anche aziende apparentemente
sane ce lavorano  bene
producendo magari anche buoni
faturaty, alla fine finiscono in
sofferenzaeindifficolta.

1l testo mostra al lettore come i
arediti SoNo un vero tesoro nasasto
agli imprenditori e come il piti delle
accedendo in tempi relativamente
rapidi a quei soldi che esistono gia
nelle“pieghe” dellazienda.
Allinterno del libro inoltre sono
contenuti tutti gli strumenti per
installare anche nella  propria
azenda i1 Primo Sistema
Professionale  Spedialistico  di
Reaupero dei Crediti Commerdiali
chiamato  appunto  Reaupero
Crediti Vincente.

PERCHE' PROFESSIONALE?

Professionale perché €  Tunico
Metodo  Swragudzale oggi
presente in Italia, che si basa suben
19 livelli diversi di lavorazione
degli insoluti , tra ai anche
l'esazione domiciliare, professionale,
effettuata da esperti negoziatori del
aredito, chesi recanofisicamente dal
debitore per concordare e/o
incassare i pagamento  dovuto
allimpresa diente. Recupero Crediti
Vincente ha 1 pilt elevato ritomo
sullinvestimento rispetto a qualsiasi
altrometodo,ed inoltre:

1. Rispetto alle altre opzioni stragiudiziali, effettuate dalle tradizionali agenzie di
recupero crediti, & capace di ottenere performance di recupero molto piu alte e in
linea con gli obiettivi dell'imprenditore creditore;

2. Rispetto alle cause nei Tribunali “lumaca” taglia di almeno 2/3 tempi e costi d’

incasso;

3. Rispetto ai solleciti FAI-DA-TE, inefficaci e comunque costosi, evita di intasare

aggiunto e profitto.

reparti aziendali riportando gli addetti alle attivita principali e a maggior valore

Nel libro inoltre si parla anche di molti altri argomenti decisamente
importanti ma spesso sottovalutati, tra cui:

1.Come testare e addestrare strategicamente |'azienda, 1 venditori, e gli impiegati;
2.Aumentare il ciclo di vita dei clienti;
3.Ridurre il tempo di incasso;
4.Come evitare di Fare da Banca ai Clienti (e come risolvere questa situazione)
5.Come evitare i problemi dei clienti prima della fornitura;
6.Come prevenire la chiusura di un contratto con un cliente che é gia insolvente
sin dal principio, anche se I'imprenditore ancora non lo sa;
7.Perché i clienti non pagano;
8.Perché i clienti ritardano sempre il saldo delle fatture;
9.Perché i clienti contestano le fatture e come anticipare il problema;
10.Perché i costi occulti all'interno dell'azienda ti possono mandare in bancarotta
(e come evitarlo una volta per tutte),
11.Come ottenere il massimo profitto (e il giusto investimento per il recupero del
tuo credito) da ogni singolo cliente che entra a far parte della “lista clienti”.

PERCHE QUESTO IMPERATIVO?

perogniazienda,

operante in qualsiasi settore, e
dislocata in ogni area geografica
Spiega il dott. Parisi cid che invece
deve  assolutamente  essere
personalizato ¢ la stategia di
incasso dei crediti

Perché i reaupero nel Sistema
Professionale:

1. varia in base ala situezione
spedificaaziendale

2. varia in bese al rapporto tra
debitoree areditore,

3. Varia in hase ai documenti
disponibilicomprovanti il credito,
4. varia in base alle azioni svolte
precedentemente all‘insoluto,

5. varia in base al rapporto che
voglio mantenere con quel diente e
quindi al livello di pressione da at-
tuare sul debitore per incassare il
caredito,ecc...

per tutti gix preconfezionate, a
lisinob a pachetto o ad
abbonamento, inoltre non possono
essere unatelefonata eunaletterain
postaordinaria per limitarei costi !
Tutti i contenuti del libro, come d
diceil dott Parisi,

sono stati costruiti con lo scopo di
fomire degli stumenti potenti e

iagli Soridelfitao.
Lo spirito & quello di aiutare
Iimprenditore a capire come
struthurare, enel caso riprogettare le
fondamenta della propria azienda
per avere successo e non dover
dipendere (come oggi spesso
accade) dalh sorte dal mercato,
dila ais, o dalle parde
incomprensbili  di  qualche
venditore di pseudo serviz di
gestione del aredito, “travestito da
espertn’, sul web o nel mondo
reale
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Dott. Stefano Parisi -
Questo testo, come primo passo di
una serie di manuali saitti e

seguire, e dopo averlo studiato una
prima volta, sara utile continuare a
tenerlo sempre a portata di mano
per rivedere quotidianamente cosa
farein casodinecessita,

FM@I

Fomisce inoltre delle chiare
informazioni agli imprenditori di
delfazienda da controllare, per
guidaria con cognizione di causa
e mantenendo una rotta
compatibile con i
raggiungimento degli obietivi
programimati

Si tratta di uno strumento molto
praticn, ma anche particolarmente
utile per quanto riguarda [opera-
recuperodeicrediti

1l manuale del dott Parisi rappre-

"
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-senta un “must have” per qualsiasi
far evolvere la propria azienda, ed

i acoescere  personalmente  le

proprie conoscenze per essere ‘il
capitano della propria nave”
sempre pill preparato efficace e
consapevole.

Massimiliano Simarelli
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